
Wir sind Winterhalter, der Spülspezialist aus Meckenbeuren. Mit über 2.000 Mitarbeitern an über 40 Standorten in
aller Welt gehören wir zu den Marktführern der Großküchentechnik. Tag für Tag arbeiten unsere Mitarbeiter am
perfekten Spülergebnis. Gehen neue Wege. Setzen Standards im Markt und begeistern Kunden.
 
Gestalten Sie mit uns die Zukunft als
 Teamleiter Vertrieb Innendienst Projekte
 WOFÜR WIR SIE BRAUCHEN

Wir suchen eine engagierte Persönlichkeit, die die eigenständige Organisation der Arbeitsabläufe übernimmt
und die Abstimmung mit den Mitarbeitern sicherstellt, um die durchgängige Verfügbarkeit im
Vertriebsinnendienst für Projekte zu gewährleisten.
In dieser Position sind Sie verantwortlich für die kaufmännische Bearbeitung von Kundenangeboten und -
aufträgen sowie deren technische Ausarbeitung unter Einsatz von CAD (SolidWorks).
Ein wesentlicher Bestandteil Ihrer Tätigkeit ist die Führung und Förderung der Mitarbeiter mit dem Ziel,
vorhandene Potenziale optimal auszuschöpfen und weiterzuentwickeln.
Zudem unterstützen Sie den Vertriebsaußendienst aktiv bei der Kontaktanbahnung, klären Verfügbarkeiten
sowie Preise, bearbeiten Anfragen und begleiten die digitale Vertragsanbahnung.
Sie fungieren als zentrale Schnittstelle und koordinieren die Zusammenarbeit zwischen Außendienst,
Fachhandel, Technik und Produktion.
Dabei übernehmen Sie auch die Bearbeitung von Leistungsverzeichnissen und stehen als kompetenter
Ansprechpartner für Projekte sowohl unseren Fachhandel als auch unseren Kunden und den Außendienst zur
Verfügung.
Darüber hinaus analysieren und optimieren Sie bestehende Angebots- und Auftragsprozesse mit dem Ziel,
Effizienzsteigerungen zu erzielen und Automatisierungspotenziale zu identifizieren.
Sie wirken aktiv an der Einführung und Weiterentwicklung von Standards mit und beteiligen sich an
abteilungsübergreifenden Projekten zur kontinuierlichen Verbesserung unserer Abläufe.

WAS WIR UNS WÜNSCHEN
Sie haben mehrjährige Berufserfahrung in der Kundenbetreuung, idealerweise in einem innovativ ausgerichteten
Unternehmen.
Zudem bringen Sie Erfahrung in der Zusammenarbeit mit Fachhändlern als Absatzmittler mit.
Eine ausgeprägte kunden-, vertriebs- und prozessorientierte Arbeitsweise zeichnet Sie ebenso aus wie erste
Kenntnisse in der Mitarbeiterführung.

WILLKOMMEN BEI WINTERHALTER

»Wir kennen uns.
Von gestern Abend.
Aus der coolen Bar.«
Auch wenn Sie den Namen Winterhalter bisher
nicht bewusst wahrgenommen haben: Wir waren
mit ziemlicher Sicherheit schon mal in Kontakt. Im
Hotel im letzten Urlaub. Im Restaurant um die
Ecke. In der coolen Bar, der Stammkneipe oder
vielleicht im Fußballstadion.



Ergänzt wird Ihr Profil durch Erfahrung im Umgang mit CAD (SolidWorks). 
Darüber hinaus verfügen Sie über Erfahrung mit SAP S4/HANA

Neue Wege gehen. Den Markt mitgestalten. Kunden begeistern. Hört sich gut an? Dann freuen wir uns auf Ihre Bewerbung!
Ihre Ansprechpartnerin: Christiane Pfau 07542 4025346, christiane.pfau@winterhalter.de

Weitere Informationen finden Sie unter jobs.winterhalter.com/de/winterhalter-als-arbeitgeber
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